KABANOS
SPECIALISTA ds. EKSPORTU

OPIS STANOWISKA:

nawigzywanie i utrzymywanie kontaktéow handlowych z klientami na rynkach za-
granicznych,

state poszukiwanie nowych zagranicznych partneréw handlowych,

bezposrednia obstuga kluczowych klientéw firmy (negocjowanie warunkéw wspot-
pracy oraz nadzor nad realizacja zamowien),

przygotowywanie odpowiedniej dokumentacji handlowej (w tym niezbednych certy-
fikatow),

udzial w targach i innych wydarzeniach branzowych.

tworzenie ofert handlowych,

planowanie i ksztaltowanie rozwoju sprzedazy eksportowe;j ,

inicjowanie nowych kontaktow handlowych

dbanie o budowanie trwatych relacji z klientami

analiza konkurencji i przygotowywanie rekomendacji dla nowych kierunkéw eks-
pansji

WYMAGANIA:

doswiadczenie na stanowisku handlowym w branzy miesnej - min. 3 lata - warunek
konieczny,

doswiadczenie w sprzedazy eksportowej miesa czerwonego lub biatego,
odpow1ed21a1nosc i samodzielno$¢ w dziataniu,

gotowos¢ do czestych podrozy stuzbowych,

swoboda w prowadzeniu prezentacji handlowych,

umiejetnos¢ skutecznego negocjowania,

prawo jazdy kat. B.

bardzo dobra znajomos¢ ]szka angielskiego w mowie i w piSmie

preferowane wyksztalcenie wyzsze

OFERUJEMY:

zatrudnienie w motywacyjnym systemie wynagradzania (wynagrodzenie stale + pre-
mia)

zatrudnienie w ramach umowy o prace w stabilnej firmie

bogaty paklet soc1a1ny prywatna opieka medyczna, pakiet sportowy, pakiet szkolen
otwarte i wspierajace sSrodowisko

CV prosimy przesyta¢ na adres: sekretariat@kabanos.biz.pl, tel: 18 26 119 19



